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Gilbert Jungo, unabhŠngiger
Finanzierungsberater
KMB Investment & Management
AG, GrŠnichen

Inhaber und GeschäftsfŸhrer
von KMU-Betrieben sind mit
sehr vielfältigen Aufgaben
betraut. Oftmals fehlt einem
Unternehmen die Gršsse, um
Spezial isten, wie z.B. einen

Finanzchef, zu
beschäftigen.
Dadurch fehlen
dem Chef die
nštigen
Ressourcen,
sich al len
Belangen der
Unternehmens-
fŸhrung opti-
mal widmen zu
kšnnen.

So bedürfen neue Projekte einer
gründlichen Vorbereitung. Insbe-
sondere der professionellen Auf-
bereitung eines Dossiers für den
Finanzierungsantrag an die Bank
sollte ein hoher Stellenwert einge-
rŠumt werden. Dieses Instrument
ist nicht nur für die beurteilende
Bank wichtig, sondern auch als
Wirtschaftlichkeitsanalyse für den
Investitionsentscheid des Unter-
nehmers von grosser Bedeutung.
Heute genügt es nicht mehr, sei-
nem Banker zu telefonieren in der
Annahme, danach ein bedürfnis-
und marktgerechtes Angebot zu
erhalten. Möchte man auch andere
Banken zur Offerte einladen, gilt

dieser Grundsatz erst recht. Denn
die neue Bank kann nur dann einen
individuellen Preis stellen,wenn sie
entsprechend dokumentiert wird.
Das Gleiche gilt übrigens auch für
fŠllige Festhypotheken oder Fest-
darlehen.

Vergleichen lohnt sich
Aus den erwŠhnten Gründen wird
der Aufwand eines Konkurrenzver-
gleichs hŠufig gemieden. Deshalb
lassen es viele Kreditsuchende bei
nur einer Anfrage Ð nŠmlich bei
ihrer Hausbank Ð bewenden. Dabei
werden doch im GeschŠftsalltag
bei praktisch jeder Anschaffung
verschiedene Angebote eingeholt.
Ein KMU sieht sich tŠglich mit vie-
len Anfragen für Offerten konfron-
tiert. Wieso soll dies bei der Kre-
ditbeschaffung anders sein?
Eine Finanzierung in siebenstelliger
Höhe, fixiert auf mehrere Jahre,
bringt bei nur einem Viertel Prozent
Abschlag eine Einsparung von CHF
10'000.00 oder mehr! Mit anderen
Worten: Marktvergleiche liefern
wichtige Entscheidungsgrundla-
gen, damit das Sparpotenzial voll
ausgeschöpft werden kann.

Vorbereitungen 
fŸr den Antrag
Eine umfassende und professionell
aufbereitete Dokumentation des
Vorhabens beschleunigt den Be-
willigungsprozess bei den Banken
und hat teilweise auch einen posi-
tiven Einfluss auf die offerierten
Konditionen. Hier setzen die
Dienstleistungen eines unabhŠngi-

gen Finanzierungsberaters ein.

In Zusammenarbeit mit dem KMU
erstellt dieser das gefragte Dossier
und erarbeitet allenfalls noch feh-
lende Unterlagen. Der Unterneh-
mer wird wŠhrend dieser Vorberei-
tungsphase so wenig als möglich
belastet und kann sich somit auf
seine Kernaufgaben konzentrieren.

Kriterien beim Vergleich 
der Offerten
Sind die Offerten einmal eingetrof-
fen, erstellt der unabhŠngige Fi-
nanzierungsberater einen Ver-
gleich. Dabei sind die Konditionen
sicher sehr wichtig. Zu einem ob-
jektiven Vergleich gehören jedoch
auch andere Kriterien, wie die
BeratungsqualitŠt und die Produkt-

gestaltung  und -vielfalt der offerie-
renden Banken.

Hat dann der Unternehmer die
zwei besten Angebote in Zusam-
menarbeit mit seinem Finanzie-
rungsberater ausgewŠhlt, emp-
fiehlt es sich, dass er sich die Zeit
nimmt,mit den beiden „Finalisten“
ein persönliches GesprŠch zu füh-
ren. Denn, wie heisst es so schön:
Die „Chemie“ muss stimmen! Da-
nach fŠllt er die Entscheidung,
wem er die Finanzierung vergibt.

So rechtfertigt die unabhŠngige
Finanzierungsberatung ihr Honorar
in den meisten FŠllen  bereits durch
das Sparpotential bei den Kondi-
tionen, ganz abgesehen vom Ent-
lastungseffekt für den Unterneh-
mer.
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